Bild: GfK

A N\

praxistest

s

f'
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dem Praxistest Brennstoffzelle firs Eigenheim
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Interview mit Staatssekretar
Rainer Bomba

.Ich bin davon Uberzeugt, dass Brennstoffzellen-Heizgerate von deutschen Herstellern inren Weg in

den Markt finden werden."

HERR BOMBA, ALS STAATSSEKRETAR IM BUNDESMINISTERIUM FUR VERKEHR,
BAU UND STADTENTWICKLUNG SIND SIE AUCH MIT DEM NATIONALEN INNOVA-
TIONSPROGRAMM WASSERSTOFF- UND BRENNSTOFFZELLENTECHNOLOGIE (NIP)
BEFASST. WIE SCHATZEN SIE DIE BEDEUTUNG VON BRENNSTOFFZELLEN-HEIZGE-

RATEN EIN?

Brennstoffzellen bieten wegen ihrer hohen
Effizienz und ihren vielseitigen Einsatzmog-
lichkeiten im mobilen und stationdren Bereich
gute Perspektiven fir eine nachhaltige Ener-
gieversorgung. Das gilt - und das ist fir mei-
nen Geschmack noch viel zu wenig bekannt -
vor allem auch fur Gebadude.

Zahlreiche deutsche Firmen sind bereits an
der Entwicklung von Brennstoffzellenanwen-
dungen beteiligt. Insbesondere fir die deut-
sche Automobil- und Heizungsindustrie bieten

sich hier gute Chancen. Im Rahmen des NIP
engagieren wir uns mit 500 Millionen Euro,
um die innovative Brennstoffzellentechnolo-
gie voranzutreiben.

Was die stationdren Brennstoffzellen anbe-
langt, so zeigt der vom Bundesministerium fir
Verkehr, Bau und Stadtentwicklung geférderte
Callux-Praxistest, wie neue Technologien durch
das gemeinsame Engagement von Politik und
Wirtschaft fur die Markteinfihrung erfolgreich
vorbereitet werden kénnen.




AUF DER HANNOVER MESSE KONNTEN SIE SICH EIN BILD VON DER GEGENWARTIGEN ENTWICKLUNG BEI
STATIONAREN BRENNSTOFFZELLEN MACHEN. GLAUBEN SIE, DASS SICH DIE GERATE DURCHSETZEN KONNEN?

Ich bin davon Uberzeugt, dass Brennstoffzellen-Heizgerate von
deutschen Herstellern ihren Weg in den Markt finden werden.
Auf der Hannover Messe haben einige Hersteller Gerate ausge-
stellt, die sich bereits heute in der Praxis bewahren missen. Die
dezentrale Stromerzeugung mit Kraft-Warme-Kopplung kann

insbesondere angesichts des von der Bundesregierung beschlos-
senen Umbaus der Energieversorgung eine grofiere Rolle spie-
len. Brennstoffzellen-Heizgerdte eignen sich z.B. besonders, um
in Ein- und Zweifamilienhdusern effizient fiir Strom und Warme
zu sorgen. Hier liegt auch ein erhebliches CO,-Einsparpotenzial.

GLAUBEN SIE, DASS BRENNSTOFFZELLEN-HEIZGERATE AUF AKZEPTANZ BEIM HEIZUNGSKAUFER STOSSEN?
UND WIE WICHTIG IST NACH IHRER MEINUNG, DASS BRENNSTOFFZELLEN INNOVATIVE HEIZGERATE SIND?

Wenn es gelingt, diese innovative Technik zu einem Stan-
dardprodukt fir die gekoppelte Warme- und Stromerzeugung
zu entwickeln, dann sind die Chancen daflir sehr grop. Dabei

Die Redaktion bedankt sich bei Rainer Bomba fiir das Interview.

missen sich Brennstoffzellen-Heizgerate allerdings mit ande-
ren Effizienztechnologien messen lassen. Das gilt auch fir den
Preis.

GfK-Marktforschung zu
Brennstoffzellen-Heizgeraten

Wie steht es eigentlich um Brennstoffzellen-Heizgerdte in der Bevélkerung? Eine aktuelle GfK-Studie gibt Aufschluss.

WIE SEHEN DIE RAHMENBEDINGUNGEN AUS?

Fir Callux befragte die GfK potenzielle Heizungskaufer Uber
Brennstoffzellen firs Eigenheim und analysierte zudem die
Rahmenbedingungen fir den Heizungs- und Warmemarkt.
Demnach lassen sich verschiedene Kraftfelder identifizie-
ren. Die generellen Rahmenbedingungen werden durch die
Verknappung und Verteuerung fossiler Brennstoffe und die
splrbaren Folgen des Klimawandels gekennzeichnet, was
insgesamt die Nachfrage nach Systemen, die Energiekosten
senken, anregt. Die Anbieter entwickeln entsprechend zu-
nehmend effizientere Technologien, regenerative Heizsyste-
me und umfassende Ldsungen fir die Energieversorgung im
Haus. Aus politischer Sicht stehen die Klimaschutzziele und
mogliche FérdermapBnahmen fir effiziente Technologien im
Zentrum.

Was Kunden bei Brennstoffzellen-Heizgeraten spontan
durch den Kopf geht.

«Gerdt mit neuester
Technologie"
wHohe -
\\IL wUmweltfreundlich” J
«Erzeugt Wérme und
Strom gleichzeitig"

#CO,-Ausstop wird
reduziert"

Brennstoffzellen-Heizgerate wecken bei potenziellen Heizungskaufern
positive Assoziationen.

WELCHE ANFORDERUNGEN ERFULLEN BRENNSTOFFZELLEN FURS EIGENHEIM AUS SICHT

DER POLITIK UND DES KUNDEN?

Aus Sicht der Politik

Aus Sicht des Kunden

Besonders hohe Energieeffizienz durch gleichzeitige
Produktion von Strom und Warme

Mdglichkeit zur Nutzung von erneuerbar erzeugtem
Gas als Brennstoff

Bedarfsgerechte Bereitstellung von
Energie (Warme und Strom)

Weiterverwendung vorhandener und bewdhrter Infrastruktur
Keine Komforteinbufen
Einsparpotenzial durch Vergiitung des erzeugten Stroms

Beitrag zu einer nachhaltigen Energieversorgung



GfK-Befragung bestatigt Attraktivitat des Heizsystems
Was verbinden Heizungskaufer mit Brennstoffzellen?

Umweltfreundlich

Hohe Kostenersparnisse 32 %

Erzeugen Warme und Strom

Hohe Effizienz 14 %

Senken CO,-Ausstof 12 %

Energiesparend 10 %

Neue Technologie 9%

Befragung von mehr als 400 Personen, die in den
ndchsten Jahren eine Modernisierung oder einen
Neukauf der Heizungsanlage beabsichtigen.

Potenziellen Heizungskdufern sind Kostenersparnisse am wichtigsten.

WAS DENKEN HEIZUNGSKAUFER UBER
BRENNSTOFFZELLEN?

Und wie steht es um die Gunst von Brennstoffzellen-Heizgera-
ten bei den Verbrauchern? Die GfK hat im Auftrag von Callux
400 potenzielle Heizungskaufer befragt, was diese lber die in-
novative Technologie denken.

Verbraucher haben grofles Interesse
an neuer Heiztechnik

Demnach interessierte sich die Uberwiegende Mehrzahl
der Befragten sehr fiir neue Heizungstechnik. Beim Thema
.Brennstoffzellen” gingen den potenziellen Heizungskdufern
verschiedene Assoziationen durch den Kopf, zum Beispiel,
dass die Gerate gleichzeitig Strom und Warme erzeugen, die
neueste Technologie darstellen, umweltfreundlich und kosten-
sparend sind.

Brennstoffzellen-Heizgerate punkten bei der
Kostenersparnis, den Umweltqualitaten und der
gekoppelten Strom- und Warmeerzeugung

Die Starken von Brennstoffzellen-Heizgeraten sehen die Befrag-
ten zu einem Drittel in der Kostenersparnis, zu 27 Prozent in
den Umweltqualitaten und zu 26 Prozent in der Funktion, gleich-
zeitig Strom und Warme produzieren zu kénnen. Der Einsatz
neuester Technologie ist fir nur neun Prozent von Bedeutung.
Guido Gummert, Sprecher von Callux, ist zufrieden mit den Ergeb-
nissen der Befragung: ,,Somit bestatigt sich, dass die Produktvor-
teile von Brennstoffzellen-Heizgeraten, die in der gekoppelten
Strom- und Warmeerzeugung liegen und den damit verknipften
vergleichsweise geringen Energieverbrauchskosten und guten
Umweltqualitdten, vielen Heizungskdufern bereits bekannt sind.
Fir ein Heizsystem, das sich in der Marktvorbereitungsphase be-
findet, sind die Ergebnisse sehr gut.”
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2008 startete das Bundesministerium flr Verkehr, Bau
und Stadtentwicklung (BMVBS) gemeinsam mit Part-
nern aus der Wirtschaft den bundesweit grépten Pra-
xistest  von Brennstoffzellen-Heizgeraten  firs Ei-
genheim namens Callux. Im Rahmen des Nationalen

Innovationsprogramms  Wasserstoff-und Brennstoffzellen-
technologie, das von der NOW GmbH koordiniert wird, inves-
tiert die Industrie gemeinsam mit dem BMVBS eine Milliarde
Euro, um den Einsatz der innovativen Technologie voranzu-
treiben.

WELCHE ERFAHRUNGEN MACHEN DIE FELDTESTTEILNEHMER?

Auch die Teilnehmer am Callux-Praxistest wurden von der GfK be-
fragt. Die Mehrheit der Feldtestteilnehmer ist demnach zufrieden.
Neun von zehn Befragten wiirden gerne an einem Folgetest mit
einem Nachfolgegerdt teilnehmen. Entsprechend gut wurde der
Kundendienst bewertet, der schnell und zuverlassig Probleme ge-
|6st hat. Acht von zehn Feldtestteilnehmer empfanden das Design

der Brennstoffzellen-Heizgerdte ansprechend, den Betrieb der
Anlage als leise und den Einbau schnell und unkompliziert.

Acht von zehn Probanden bewerteten Brennstoffzellen-Heizge-
rate als das System der Zukunft und wiirden anderen Menschen
in einer vergleichbaren Wohnsituation diese Technologie emp-
fehlen.
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Mich interessiert sehr, was es fiir neue
Heizungstechniken gibt

Mich interessiert, welche
Heizungstechnologien meine Freunde,
Bekannten oder Nachbarn nutzen

Ich informiere mich viel iber M&glichkeiten
von Heizungsanlagen (Zeitschriften,
Internet, Bekannte...)

Kunden an neuen Technologien interessiert

rif
1= Uberhaupt
nicht zu

Das Interesse an neuer Heiztechnik

50% 100% ist bei potenziellen Modernisierern

grop.




